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1 – PRESENTATION ET HISTORIQUE 

 

La Société G.P.S. Conseil, a été créée en juillet 2002 par Fabrice SCHOCKMEL. 

 

Une expérience bancaire de 1983 à 1992. 
Conseiller en gestion de patrimoine depuis 1992, et en totale indépendance depuis 2002. 

 

La longévité du cabinet est directement liée à l’approche non consensuelle de notre environnement 
et dans un souci permanent de mise en avant des intérêts de nos clients. 

Quelques exemples : 

- En 2008, nos clients n’ont pas été impactés par la crise boursière, car nous avions sécurisé 
95 % des contrats d’assurance vie sur des supports garantis (le CAC 40 a chuté de 47 % et 
nombre d’épargnants ont perdu plus de la moitié de leur épargne).  
 

- Nous proposons une offre immobilière en direct portant sur des opérations sur de petits 
ensembles (ex : 4 logements sur des terrains très attractifs sur le bassin d’Arcachon). Nos 

prix sont particulièrement adaptés. 
 

- Nous sommes très attentifs à la gestion des patrimoines des professionnels et ne dissocions 
pas le professionnel du particulier.  
Nous recherchons des solutions maîtrisées telles que mises en société, SELARL pour les 
professions libérales, plutôt que de proposer systématiquement des montages immobiliers 
supposés défiscalisant.  
 

- Nous invitons nos clients à découvrir les investissements immobiliers participatifs, en 
évitant les marges dispendieuses….. 
 

Nous sommes en constante vigilance juridique et fiscale et présents sur les marchés.  

 

Nous vous proposons de développer un partenariat efficace dans la gestion de votre patrimoine, 
quel que soit son volume et son orientation. 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Mon conseil :  

Analyser l’acceptation du risque et le quantifier.  

J’utilise mon réseau de connaissances au plus haut dans la maîtrise des marchés financiers pour choisir 
mes valeurs de références, mais aussi pour anticiper les revers potentiels.  

Enfin, ma politique d’écrêtage des plus-values, et ma réactivité à sécuriser l’épargne de mes clients en 
cas de retournement des marchés se font en totale indépendance des marges financières de ma société.   

 

 

2 – LA CRISE DE 2008 

 

• 1 -  Pourquoi avez-vous été un des seuls à protéger vos clients de la crise boursière de 
2008 ?( en témoigne l’attestation ci-contre ). 
 
 

 Parce qu’en vigilance constante avec mon réseau relationnel dans les milieux financiers, 
nous avions bien compris que la bulle spéculative boursière était portée par des valeurs 
virtuelles. 
 
 

• 2 - Pourquoi la grande majorité des autres intermédiaires n’a pas réagi ?  
 
 

 Pour une simple raison financière, en effet les intermédiaires sont rémunérés sur le 
stock de placements gérés, et que sécuriser les clients correspondait à accepter d’être 
rémunéré trois à quatre fois moins. 
 
 

• 3 - Et d’une manière générale comment gérez-vous les portefeuilles de vos clients ?  
 
 

 D’abord en utilisant mon réseau pour sélectionner les valeurs, ensuite en pratiquant 
une gestion d’écrêtage, à savoir sécuriser systématiquement les plus-values. 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Mon conseil : 

Lorsque que j’observe que les contrats d’épargne sont signés avec la mention « lu et approuvé », parfois 

en méconnaissance totale des réels tenants et aboutissants, je ne peux qu’être sceptique sur la 
compréhension et la liberté du client de répondre en toute liberté à ces questionnaires. 

Il ne faudrait pas qu’un texte visant à protéger les épargnants se transforme en un blanc-seing, 
déresponsabilisant les intermédiaires ! 

 

 

 

3 – BIEN CHOISIR SON CONSEILLER EN GESTION DE PATRIMOINE 

 

• 1 -  En quoi GPS Conseil se distingue des autres intermédiaires ?  
 
 

 Mon expérience m’amène à constater que dans mes découvertes clients, je consacre 
beaucoup de temps à faire relire les condit ions et contrats que mes clients ont déjà signés. 
Et force est de constater que très souvent l’ensemble des caractéristiques des placements n’ont 
pas été, ni expliquées ni comprises. 
 
 

• 2 - Un exemple ?  
 
 

 Il est très rare que des épargnants aient été informés lors de la souscription de leurs 
contrats de la réelle disponibilité de leur épargne, de la fiscalité réelle et du calcul de 
rentabilité.  
 
 

• 3 - Pourtant depuis 2019, la législation a fortement progressé pour protéger les 
épargnants ?  
 
 

 C’est vrai, mais tout repose sur les informations obligatoires collectées par les 
intermédiaires, et cela supposerait que ces prises de renseignements soient toujours effectuées 
en toute liberté et sans influence. 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Mon conseil : 

Souscrire un contrat d’assurance-vie ne se résume pas à faire un simple placement en pensant qu’il 

permettra de supprimer les droits de succession. 

Souscrire une assurance-vie c’est faire un acte civil fort, qui nécessite une approche juridique très 
pointue. 

 

 

 

4 – ASSURANCE-VIE, ATTENTION A LA CLAUSE BENEFICAIRE 

 

• 1 -  Pourquoi l’ensemble des contrats d’assurance-vie connaitront des droits de 
succession ?  
 
 
 

 Parce que la clause bénéficiaire, très majoritairement utilisée est « le conjoint à défaut 
les enfants », et que en bon français, « à défaut » n’a jamais voulu dire ensuite. 
 

 
 
 

• 2 - Comment bien rédiger une clause bénéficiaire ?  
 
 
 

 Juridiquement, en protégeant et le conjoint, et les enfants, ma connaissance du droit 
civil et du code des assurances, me permet de gérer les clauses bénéficiaires des contrats 
d’assurance-vie comme si l’épargne détenue dans l’assurance-vie était en communauté 
universelle avec attribution au dernier vivant, et ce bien sûr souvent en toute franchise de droit 
de succession. 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Mon conseil :  

Dans mon cabinet c’est très simple, nous refusons de souscrire des SCPI.  

Toutefois, si vous souhaitez réaliser un placement, avec 20% de frais initiaux, aucune garantie de capital 
et d’intérêts, ainsi qu’un fort risque de ne pas récupérer votre épargne, nous répondrons favorablement à 
votre demande, au grand bonheur de notre marge commerciale.  

 

 

 

5 – SCPI, UN MIRROIR AUX ALOUETTES 

 

• 1 -  Pourquoi ce placement très fortement médiatisé, est-il dangereux ? 
 
 
 

 Parce qu’il repose sur des caractéristiques très souvent mal expliquées aux épargnants. 
Les SCPI sont souvent présentées comme offrant une bonne rentabilité, une sécurité, et une 
liquidité. Il en est tout autrement, et pour s’en convaincre, il suffit de lire les conditions 
générales de ces produits.  
 
 
 

• 2 - Par exemple ? 
 
 
 

 Les frais à la souscription, sont en moyenne de 15 à 25 %. 
 Le capital est très rarement garanti.  
 Les intérêts ne sont pas garantis. 
 La disponibilité est très souvent aléatoire, voire inexistante. 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Cette liste est non exhaustive, et nous pouvons vous transmettre la liste complète de nos partenaires sur 
simple demande.   

Notre totale indépendance nous autorise à choisir de nouveaux partenaires en fonction des opportunités 
s’offrant à nous.  

 

 

6 – NOS PARTENAIRES 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

7 –FAQ 

 

• 1 -  Comment se déroule une entrée en relation ? 
 
 
 

 Nous faisons toujours un premier entretien non facturé, qui permet de comprendre vos 
besoins, afin de pouvoir vous proposer une stratégie patrimoniale.  
 
 
 

• 2 - Quel est le coût de vos interventions ? 
 
 
 

 A l’issue du premier entretien nous vous proposons une lettre de mission, accompagnée 
d’un devis.  
 
 

• 3 - Quel est votre secteur géographique d’intervention ? 
 
 
 

 Nous intervenons sur l’ensemble du territoire et ponctuellement à l’étranger. 
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